≪商品企画≫

職務経歴書

20xx年4月1日現在 

氏名 ○○　○○
◆略歴◆　　※1
○○大学を卒業後、○○に入社し、営業を3年経験後、希望しておりましたマーケティング部に異動。現在は商品企画担当として、主にスキンケア化粧品のブランドコンセプトの立案から、パッケージのデザインに至るまでの商品開発業務、および販売促進を行っております。スキンケア以外にもメイクアップ製品の商品企画も経験し、自社製品だけでなく、OEM製品の商品企画にも携わってきました。営業の経験を活かした、顧客の本当のニーズを汲み取った商品作りや、流通現場で効果の高い販促物の企画に強みがあります。

今後は、商品企画業務の専門性をさらに高めていきたいと考えております。

◆スキル要約（必ずしも記載の必要はありません）
化粧品営業経験(○年)

商品コンセプトの立案・商品企画経験(○年)

販促プランの立案および、販促物の制作・進行管理(○年)

Webサイト、携帯サイトのコンテンツ企画(○年)　　　※2
◆職務経歴詳細◆
■株式会社○○○○　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　200X年○月～現在
事業内容：化粧品・医薬品などの製造・販売

資本金：×××億円、売上高：××××億円（××年度）、従業員数：××××名

200X年○月～200X年○月　東京支店　営業として配属　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

化粧品専門店、バラエティショップ・ドラックストア・調剤薬局等の新規開拓

　担当商品：カウンセリング化粧品、セルフ化粧品

　担当エリア：中央区、練馬区、世田谷区、埼玉県


200X年4月～現在　マーケティング部配属　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

バラエティショップやドラックストアで販売される一般化粧品のブランド育成、商品企画・販売促進を担当　　※3
　●自社化粧品（スキンケア・メイクアップ化粧品）の商品企画

【主なブランドは「○○」、「○○」、「○○」など】

・コンセプト調査から、ターゲット分析・商品コンセプト立案

・外装デザイン・商品仕様の企画･決定、キャッチコピー作成

・開発スケジュール管理、コスト管理

　●担当ブランド育成のための中長期戦略の立案・実施

　●ＯＥＭ商品の商品企画・推進

　　　提携エステにて販売するメイクアップブランドの商品化の推進


　　　　　　　　※5

　

●販売促進業務（200X年○月より上記業務に平行し、販売促進業務を兼務）

　　　・ブランド、商品別の販促施策を立案、推進

　　　・キャンペーンの企画、DMの企画・作成

　　　・販促物(商品カタログ、ビジュアルパネル、POP、什器、プレミアムグッズなど)の企画・制作および、進行管理、予算管理　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　※6

　●Webサイトのコンテンツ企画

　●携帯サイトの立上げ・運用

　　　・新製品導入時の美容部員教育(契約社員約20名)

　　　・マニュアル作成


【資格、PCスキル】

　TOEIC750点

　WORD、EXCEL、PowerPoint

【その他】

　　自己啓発のため、「○○セミナー」に参加(200X年○月)

以上

※1商品企画としての軸足がどこにあるのか、そしてキャリアをどういう方向に向けようとしているかをはっきり書きましょう。

※2　Webサイトの企画もプラス材料になることがあります。経験があれば書いておきましょう。

※3　商品企画の中で、どこからどこまでを担当したのかを明確にしましょう。

※4　担当した商品、そしてその商品を企画する際の工夫と実績をまとめてましょう。

※5　具体的に何の販促物にかかわってきたのかが選考のポイントになるケースもあります。販売作※6　新業務を特にPRしたい場合、手がけた販促物の写真データを載せても良いでしょう。

200X年度　売上実績○万円　対目標の達成率○％　新規開拓店舗7店


200X年度　売上実績○万円　対目標の達成率○％　新規開拓店舗30店（全国2位）








主力製品である美白美容液「○○」において、○○成分をいち早く取り入れることに成功し、話題性のある商品となり雑誌パブリシティに多く掲載。シェア拡大に貢献。（前年度比○％）


伸び悩んでいた「○○」のリニューアルにかかわり、使用感の向上と、高級感のあるパッケージを採用。前年度比○％の売上となり、現在も好調に推移。　　　　　　　　　　　　　　　　※4











＜実績＞


DMではターゲットを明確化して製品特性を伝えるものに工夫し、10%の高レスポンスを獲得。


新規ユーザーの獲得のため、新しい雑誌メディアと、Webサイトのタイアップ告知および、○○をゲストに迎えた大規模イベントを行い、ユーザーの獲得、囲い込みに貢献。社長賞を受賞。


ECサイトの立上げ成功し、3ヶ月で年間売り上げ目標○万円を達成。








